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РАБОЧИЙ БАЗИСНЫЙ УЧЕБНЫЙ ПЛАН
по специальности среднего профессионального образования 

Коммерция (по отраслям)
основная профессиональная образовательная программа

среднего профессионального образования базовой подготовки

Квалификация: Менеджер по продажам

Форма обучения – очная

Нормативный срок обучения на базе

среднего (полного) общего образования – 1 год 10 месяцев

	Индекс
	Элементы учебного процесса, в т.ч. учебные дисциплины, профессиональные модули, междисциплинарные курсы
	Время в неделях
	Макс.

учебная нагрузка обучающегося, час.
	Обязательная учебная нагрузка
	Рекомендуе-мый курс изуче-ния

	
	
	
	
	Всего
	В том числе
	

	
	
	
	
	
	лабор. и практ. занятий
	курсов.

работа (проект) 
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	ПП
	Профессиональная подготовка
	59
	3186
	1105
	959
	60


	

	ОГСЭ.00
	Общий гуманитарный и социально-экономический цикл
	
	624

	416

	140

	
	

	ОГСЭ.01
	Основы философии 
	
	56
	48
	
	
	2

	ОГСЭ.02
	История
	
	56
	48
	
	
	1

	ОГСЭ.03
	Иностранный язык
	
	150
	118
	
	
	1-2

	ОГСЭ.04
	Физическая культура
	
	236
	118
	
	
	1-2

	ОГСЭ.В.01
	Русский язык и культура речи
	
	78
	48
	
	
	1-2

	ОГСЭ.В.02
	Защита прав потребителей 
	
	48
	32
	
	
	3

	ЕН.00
	Математический и общий естественнонаучный цикл
	
	174


	116
	68
	
	

	ЕН.01
	Математика
	
	60
	40
	
	
	1

	ЕН.02
	Информационные технологии в профессиональной деятельности
	
	114
	76
	
	
	2

	П.00
	Профессиональный цикл
	
	2388
	1592
	751
	60
	

	ОП.00
	Общепрофессиональные дисциплины
	
	1020

	680

	316

	20
	

	ОП.01.
	Экономика организации
	
	129
	86
	
	
	1

	ОП.02.
	Статистика
	
	72
	48
	
	
	1

	ОП.03.
	Менеджмент
	
	132
	88
	
	
	1

	ОП.04.
	Документационное обеспечение управления
	
	78
	50
	
	
	2

	ОП.05.
	Правовое обеспечение профессиональной деятельности
	
	72
	48
	
	
	2

	ОП.06.
	Логистика
	
	72
	48
	
	
	2

	ОП.07
	Бухгалтерский учет
	
	135
	90
	
	
	2

	ОП.08
	Стандартизация, метрология и подтверждение соответствия
	
	78
	52
	
	
	1-2

	ОП.09
	Безопасность жизнедеятельности
	
	102
	68
	
	
	1-2

	ОП.В.01
	Основы предпринимательства 
	
	90
	60
	
	
	1-2

	ОП.В.02
	Основы эффективного поведения на рынке труда 
	
	63
	42
	
	
	1-2

	ПМ.00
	Профессиональные модули
	
	1368
	912
	435
	40
	

	ПМ.01
	Организация и управление торгово-сбытовой деятельностью
	
	579
	386
	172
	20
	1-2

	МДК.01.01
	Организация коммерческой деятельности
	
	
	
	
	
	

	МДК.01.02
	Организация торговли
	
	
	
	
	
	

	МДК.01.03
	Техническое оснащение торговых организаций и охрана труда
	
	
	
	
	
	

	МДК.В.01.04
	Основы сервиса 
	
	
	
	
	
	

	ПМ.02
	Организация и проведение экономической и маркетинговой деятельности
	
	180
	120
	60
	
	1-2

	МДК.02.01
	Финансы, налоги и налогообложение
	
	
	
	
	
	

	МДК.02.02
	Анализ финансово-хозяйственной деятельности
	
	
	
	
	
	

	МДК.02.03
	Маркетинг
	
	
	
	
	
	

	ПМ.03
	Управление ассортиментом, оценка качества и обеспечение сохраняемости товаров
	
	258
	172
	80
	20
	2

	МДК.03.01
	Теоретические основы товароведения
	
	
	
	
	
	

	МДК.03.02
	Товароведение продовольственных и непродовольственных товаров
	
	
	
	
	
	

	ПМ.04
	Выполнение работ по одной или нескольким профессиям рабочих, должностям служащих
	4
	
	
	
	
	

	УП.00.
	Учебная практика 
	10
	
	360
	
	
	1-2

	ПП.00.
	Производственная практика (практика по профилю специальности) 
	
	
	
	
	
	

	ПДП.00
	Производственная 

практика (преддипломная практика)
	4
	
	144
	
	
	2

	ПА.00
	Промежуточная аттестация
	3
	
	
	
	
	

	ГИА.00
	Государственная (итоговая) аттестация
	6
	
	
	
	
	

	ГИА.01
	Подготовка выпускной квалификационной работы
	4
	
	
	
	
	

	ГИА.02
	Защита выпускной квалификационной работы
	2
	
	
	
	
	

	ВК.00
	Время каникулярное
	13
	
	
	
	
	

	Всего
	95
	


